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Z.I. de Vaure - 42602 MONTBRISON - France - RCS MONTBRISON B 442 503 827

Tél : + 33 (0)4 77 58 73 00 - Fax : +33 (0)4 77 58 73 44 - contact@vaco-france.com
CANDIDATURE POUR UN POSTE DE 
COMMERCIAL(E) EXCLUSIF(VE)
_________________________________________________________________________________

  N O M  
                                                                      Prénoms  
Date de Naissance : 


Nationalité :


N° TEL Fixe   
                                                          Portable      
E-mail     
SECTEUR pour lequel vous postulez (département(s))


Votre Formation 


Votre adresse actuelle exacte 
AVEZ-VOUS UNE EXPERIENCE DE LA VENTE ? 
OUI
(

NON
(
SI OUI :  Avez-vous déjà vendu des outils de coupe ?
OUI
(

NON
(
              Pour quelle entreprise ?                                                                        
1
PARCOURS PROFESSIONNEL : veuillez indiquer ci-dessous, en commençant par le plus récent vos emplois

1

	Société + Adresse

+ activité
	Date entrée

Date sortie
	Fonction
	Motif de départ
	Nom du supérieur hiérarchique

	
	
	
	
	


2

	Société + Adresse

+ activité
	Date entrée

Date sortie
	Fonction
	Motif de départ
	Nom du supérieur hiérarchique

	
	
	
	
	


3

	Société + Adresse

+ activité
	Date entrée

Date sortie
	Fonction
	Motif de départ
	Nom du supérieur hiérarchique

	
	
	
	
	


4

	Société + Adresse

+ activité
	Date entrée

Date sortie
	Fonction
	Motif de départ
	Nom du supérieur hiérarchique

	
	
	
	
	


5

	Société + Adresse

+ activité
	Date entrée

Date sortie
	Fonction
	Motif de départ
	Nom du supérieur hiérarchique

	
	
	
	
	


AVEZ-VOUS UN PREAVIS A EFFECTUER ?

OUI
(

NON
(
DE QUELLE DUREE ?


 



2
A REMPLIR        : SI   VOUS AVEZ    UNE EXPERIENCE DE LA VENTE
Pour quelles raisons avez vous répondu à notre annonce ?

Quels produits avez-vous préférés vendre ? Pourquoi ?

Quelles formules de vente et de rémunération avez-vous connues ? Etaient-elles satisfaisantes pour vous ?

Préféreriez-vous une formule différente, et laquelle ?

Quelles sont vos prétentions en matière de salaire NET ?

En débutant :




Après 1 an : 



Après 3 ans :


Quelles sont à votre avis, les principales qualités d'un bon représentant ?

▲







▲
▲







▲

▲







▲

Lesquelles possédez-vous ?
▲







▲
▲







▲

Etes vous partisan :

▲ d'un encadrement proche et constant ?
(
▲ d'un maximum de responsabilités et de liberté assorties de règles précises ?
(
Pourquoi ?

Dans vos expériences  précédentes quels types de clients visitiez-vous ? Combien de clients aviez-vous ?
3
Pouvez-vous nous donner quelques exemples de client avec qui vous travailliez et un CA indicatif ?

Quel est votre niveau de connaissance des métiers du travail des métaux ?
« Celui qui néglige de se préparer doit se préparer à être négligé »
Qu’évoque concrètement pour vous cette phrase ?

4

A REMPLIR        : SI VOUS   N’ AVEZ PAS   D’EXPERIENCE DE LA VENTE
Pour quelles raisons avez vous répondu à notre annonce ?

Quelles sont vos prétentions en matière salaire NET ?

En débutant :


            
       Après 1 an : 


     
Après 3 ans :
                          
A votre avis avez-vous les principales qualités d'un bon représentant à notre époque ? 

lesquelles ?

▲







▲
▲







▲

Que souhaiteriez-vous améliorer pour exercer ce métier ?

Votre conjoint(e) vous soutient-elle/il dans votre décision de vous lancer dans le "commercial" ?

OUI
(


NON
(
POURQUOI ?

Pensez-vous important d'inspirer la sympathie, d'avoir un certain pouvoir de séduction pour vendre ?
Si on vous affirme : "DEBUTER, REUSSIR ET S'EPANOUIR DANS CE METIER EST DIFFICILE"
Qu'évoque concrètement pour vous cette remarque ?

Quel est votre niveau de connaissance des métiers du travail des métaux ?

Questionnaire complété le                                                                 par :                                                          

5
